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- Fl dinero en la actualidad
L tiene una serie de
mecanismos que es
D I n E Ro Es P n Rn necesario conocer para
atraerlo y multiplicarlo.
El dinero es una energia
“ v liquida, de naturaleza

femenina y que funciona
OTRO S? como una energia de flujo
e " absolutamente dinamica

Laenergia del dinero@o es solida, ni fija y su valor va cambiando de manera
notable a lo largo iempo. Acercarse al dinero supone acercarse a lo que
este es.en realidad y'hay cosas que nos ayudan y otras que nos perjudican.

La mayoria de personas tienen pensamientos y emociones muy negativos
acerca del dinero. Hay personas que piensan que si no tienen dinero, sus
amigos son de verdad, méis espirituales, mas honestos, mas creativos, te
quieren por lo que eres y muchas otras creencias que nada tienen que ver
con la realidad. El dinero es un instrumento neutro y cada uno lo asocia
con las ideas que quiere y en funcién de eso obtiene resultados.

P90 Fanva €3, _‘-:‘?_5) quiero tener dinero porque me aleja de la espiritualidad”,
como, “el dihéfé‘é%maravilloso porque me permite vivir bien, ayudar a los
ﬂotros y ademds me conecta con Dios”. El actor Paul Newman abri6 con una
parte de Huna, el primer campamento para nifios con enfermedades
cronicas. jetivo era sencillo: conseguir que los pequefios se compor-
tasen como tales, sin importar su enfermedad. Cada persona decide vivir
sus creencias ac@@del dinero, pero lo grandioso de todo esto, es que las

10 OE ! creencias se pueden cambiar.

L

="Cada m@@i conexidn con tres inconscientes que son los que con-
dicion cias. El primer inconsciente es el inconsciente perso-
nal que estudian los psicologos desde Freud. En lo relativo al dinero, los
pensamientos que asociamos con emociones desde que somos pequefios,
condicionan nuestra relacion con el dinero. Si nos educaron con sensacién
de escasez o carencia permanente, repetiremos este comportamiento aso-
ciado a la creencia aprendida.

En el inconsciente colectivo que desarrolld Jung estan todas las creencias
que tiene la sociedad acerca de un tema determinado, por ejemplo el dine-
ro. Dichas creencias forman paradigmas, que son las aparentes verdades
que tiene una sociedad acerca de un tema determinado. Es evidente que
el paradigma de la carencia se encuentra muy extendido en nuestra socie-
dad, tanto en los libros de Economia como en las costumbres sociales. Los
paradigmas van desapareciendo a lo largo del tiempo y son sustituidos por
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COACH DE PROSPERIDAD Y ABUNDANCIA
LICENCIADO EN CIENCIAS ECONOMICAS Y

Por ultimo esta el inconsciente familiar, cuyo instrumento de trabajo son

EMPRESARIALES POR LA UAM las constelaciones familiares. A través de este instrumento se puede saber
f— con qué esta asociado el dinero en el organigrama familiar y qué pesos o
sergiopicoach.com cargas puede tener cada persona dentro de su linaje.
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Aparte del trabajo con los tres
inconscientes hay actitudes
que te acercan mas a la
energia del dinero y actitudes
que te alejan de él.

Entre las actitudes que

te alejan estan, tener
pensamientos o emociones
negativos acerca del dinero,
rechazarlo porque haya
personas que lo utilicen mal
o por una teologia contraria
al dinero, la queja y la falta
de responsabilidad, el no
aceptar la vida tal y como es,
Yy sobretodo el centrarse en
lo que te falta en vez de en lo
que quieres conseguir.

Por el contrario, habitos
buenos que ayudan a

atraer dinero serian, el tener
pensamientos y emociones
positivas acerca del dinero,
respetarlo, disfrutar de él,
hablar bien de él, gastarlo

e invertirlo con sabiduria,
reconocer las oportunidades,
el agradecimiento vy,

sobre todo, asumir tu
responsabilidad y focalizarte
en el objetivo de tenerlo y
multiplicarlo.

Para ir hacia la abundancia

y dejar atras la carencia hay
que hacer un trabajo, pero
se puede conseguir por que
miles de personas ya lo han
hecho. iTe atreves?

¢ Trabajas mucho y nunca tienes dinero?
Lo ganas, y lo pierdes facilmente?

Durante el curso trabajaremos las dificuitades, que pueda tener cada participante,
en cada uno de los tres inconscientes, personal, colectivo y familiar, para atraer
y materializar el dinero.

Comenzaremos por el inconsciente personal de cada uno y sus creencias acerca
del dinero. Seguiremos, trabajando las mentiras mas comunes del inconsdiente
colectivo y concluiremos con un irabajo especifico, mas amplio, del inconsciente
familiar,

Curso 28 y 29 de abril

HORARIOS: Viernes 28 de abril de 17:00 2 21:00

Sabado 29 de abril de 10:00 a 14:00 y 16:00 a 20:00

PRECIO: EUR 120

(Todos los que s apunfan anfes del 10 de abnl solo pagardn EUR 100).
LUGAR:  Centro Lia, Calle Goya 83, 1° [zda. 28001, Madrid

www.sergiopicoach.com
Teléfono +34 620509830
Email: info@sergiopicoach.com
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